Zatgcznik nr 2 do Zapytania ofertowego nr 49/PN/2019
na wybdr podmiotu swiadczqcego ustugi posrednictwa sprzedazy produktéw deweloperskich
inwestycji mieszkaniowej w todzi przy ulicy Kusocinskiego, realizowanej przez spotke PHN SPV 26 Sp. z o.0.

Specyfikacja

Specyfikacja

1. Przedmiot postepowania

Przedmiotem postepowania jest wybdr Wykonawcy na wybor podmiotu $wiadczacego ustugi po$rednictwa
sprzedazy produktéw deweloperskich inwestycji mieszkaniowej w Lodzi przy ulicy Kusocinskiego, realizowane;
przez spotke PHN SPV 26 Sp. z o.0.

Opis projektu deweloperskiego:

1 LOKALE MIESZKALNE 166

2 KOMORKI LOKATORSKIE 46

3 STANOWISKA POSTOJOWE W GARAZU PODZIEMNYM 76

4 ZEWNETRZNE STANOWISKA POSTOJOWE 106
LACZNY PUM ok. 8 400,00 M2

2. Zakres wymaganych ustug:

opracowanie oraz regularne rozwijanie strategii sprzedazy oraz polityki cenowej produktdw
deweloperskich;

koordynowanie i organizowanie spotkan z potencjalnymi klientami, informowanie ich o ofercie
Zleceniodawcy i standardach jako$ciowych, sporzadzanie oraz prezentacja ofert;

opracowywanie i wdrazanie w uzgodnieniu ze Zleceniodawca promocji cenowych na wybrane produkty
deweloperskie z Inwestycji;

opracowanie i wdrazanie w uzgodnieniu ze Zleceniodawcg polityki rabatowey;

okre$lenie polityki budowania wiarygodno$ci dewelopera oraz PR Inwestycj;

podejmowanie czynno$ci marketingowych promujacych produkty deweloperskie, a w szczegoInosci
wspotpraca ze Zleceniodawcg przy opracowywaniu strategii reklamowo-marketingowej, w tym
wykonywanie w ramach przyjetego przez Zleceniodawce budzetu czynno$ci organizacyjno—
marketingowych, prowadzenie dziatan marketingu sprzedazowego zgodnie z przygotowanym przez
Wykonawce i zatwierdzonym przez Zleceniodawce planem marketingowym;

dystrybucja i ekspozycja folderéw promujacych Inwestycje w oddziatach Wykonawcy;

przesytanie materiatéw promocyjnych oraz oferty w formie elektronicznej do baz klientéw Wykonawcy;
umieszczenie wérdd pierwszych 5 promowanych inwestycji na stronie internetowej Wykonawcy do
czasu zakonczenia wspotpracy;

przygotowanie rocznego planu sprzedazy w rozbiciu na poszczegdlne miesiace i uzyskanie akceptacii
Zleceniodawcy;

przygotowanie cennika oraz w uzgodnieniu ze Zleceniodawcg dokonywanie jego aktualizacji w
zaleznosci od tempa sprzedazy;

biezace raportowanie w zakresie realizacji planéw sprzedazy;

monitorowanie rynku nieruchomo$ci oraz analiza oferty konkurencii;

przygotowanie prospektu informacyjnego dla poszczegdlnych lokali, w oparciu 0 wzér dostarczony przez
Spotke;

samodzielne prowadzenie catego procesu negocjacji zmierzajgcego do zawarcia umowy
deweloperskiej;

omowienie z Klientem umowy deweloperskiej, umdwienie notariusza i Klienta w celu podpisania umowy
deweloperskiej;

zawieranie umow deweloperskich, anekséw do umdw i rozwigzywanie umow;

wydawanie przygotowanych przez Spdtke dokumentéw Klientom niezbednych do uzyskania
finansowania;
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s) organizacja dni otwartych;

t) gromadzenie danych klientow, rejestracja rezerwacji i umow deweloperskich we wasciwym systemie
informatycznym;

u) gromadzenie preferencji zakupowych klientéw, celem wykorzystania ich przy kolejnych inwestycjach;

v) monitorowanie wptat nabywcow;

w) dokonywanie ostatecznych rozliczer ceny lokali z tytutu réznicy pomiedzy metrazem projektowanym, a
metrazem powykonawczym;

X) organizacja i koordynacja procesu zmian lokatorskich;

y) udziat w odbiorach koricowych lokali od Generalnego Wykonawcy;

z) organizacja i przeprowadzanie odbioréw technicznych lokali z klientami, sporzadzenie protokotow
odbioréw technicznych;

aa) wydawanie lokali klientom, sporzadzanie protokotu zdawczo—odbiorczego lokali;

bb) wspotpraca ze Zleceniodawcg oraz Generalnym Wykonawcg Inwestycji przy opracowaniu ,Instrukcji
obstugi budynku i lokalu”;

cc) wspdtpraca ze Zleceniodawca oraz podmiotem zarzadzajacym i administrujgcym Inwestycjg w
zaktadaniu wspdlnoty mieszkaniowej i tworzeniu mechanizméw rozliczen z tytutu optat eksploatacyjnych
w rozumieniu ustawy o wtasnosci lokali z dnia 24 czerwca 1994 r.;

dd) wspétpraca z pracownikami Zleceniodawcy odpowiedzialnymi za czynno$ci bezpo$rednio zmierzajace
do zawarcia uméw deweloperskich oraz aktéw notarialnych przeniesienia wtasnosci;

ee) organizacja biura sprzedazy (pawilon handlowy).

3. Wymagania dotyczace dni oraz godzin otwarcia biura sprzedazy:

Biuro sprzedazy na terenie inwestycji otwarte bedzie w dniach od poniedziatku do pigtku godzinach
09.00 - 18.00 oraz w soboty w godzinach 10.00 — 14.00.



